
Алексей Чувашов
CBDO / HEAD OF VENTURE &
PARTNERSHIPS

Телефон: +7 (999) 188-98-12
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Ижевск | Готов к командировкам по требованию

бизнеса (до 10% времени)

Коммерческий руководитель и ИТ-предприниматель с редким сочетанием
коммерческого опыта и глубокой технической экспертизы. Прошел путь от backend-
разработчика до совладельца бизнеса и коммерческого директора компании,

выросшей при моем участии с 4 млн до 750 млн руб. годовой выручки (Топ-2
мобильных разработчиков в РФ). Имею многолетний опыт ведения переговоров
уровня C-level, продаж сложных ИТ-решений крупному бизнесу и оценки
технологических стартапов для венчурных инвестиций.

КОМПЕТЕНЦИИ

Развитие бизнеса
Enterprise Sales C-Level Negotiations

Partnership Strategy Account Management

Венчур и Продукт
Tech Due Diligence Startup Scouting

Acceleration Programs

Mentoring & Tracking

Маркетинг и PR
Thought Leadership Media Relations

B2B LeadGen

ОБРАЗОВАНИЕ

2008 - 2010

Магистр техники и технологии
ИжГТУ им. М.Т. Калашникова, Системы
мультимедиа и компьютерная графика

2004 - 2008

Бакалавр техники и технологии

ОПЫТ РАБОТЫ

Ментор, Трекер, Product /

Project Manager

МТС Искусственный

Интеллект / Intema VC

Сентябрь 2022 -

Май 2026

Управлял развитием платформы Intema (сервис
сопряжения ИИ-стартапов, корпораций и
инвесторов), за полтора года масштабировал
систему до 4350+ стартапов и 130+ инвесторов/
партнеров, спроектировал модель монетизации.

•

Выступал в роли трекера и ментора для более
чем 20 стартапов в рамках трех программ
акселерации МТС ИИ (Generative AI, Metaverse,
Industrial AI в Казахстане).

•

Руководил сборной продуктовой командой из 7
человек (включая координацию 4 привлеченных
аутсорс-специалистов) при разработке и
интеграции ключевых ИИ-модулей платформы.

•

Проводил Due Diligence технологических
стартапов для оценки целесообразности
инвестиций венчурными структурами МТС,
Intema и АФК "Система".

•

tel:+79991889812
mailto:alexeychu@gmail.com
https://t.me/eychu
https://github.com/eychu
https://linkedin.com/in/alexeychu


ИжГТУ им. М.Т. Калашникова,
Информатика и вычислительная техника

ЯЗЫКИ

Русский, Английский

Co-Founder, Бизнес-

лидер

HubFitness

(Аккредитованный ИТ-

стартап)

Август 2022 -
настоящее время

Директор компании,

Коммерческий директор (CMO)

65apps

Март 2015 -
Июль 2022

Использую собственный проект как
высокотехнологичный R&D-полигон для
автоматизации бизнес-процессов.
Спроектировал полностью бесконтактную
архитектуру фитнес-залов без персонала на
точках.

•

Сократил операционный ФОТ сети из 5 залов на
88-90% относительно традиционных клубов
аналогичного формата (экономия около 380 тыс.
руб./мес на один зал, до 2.5 млн руб./мес на сеть
с учетом взносов). Сеть обслуживают всего 2
удаленных администратора.

•

Сформировал базу из ~7 000 клиентов (~1 500
активных платящих пользователей). Отвечаю за
финансовое планирование, операционную
деятельность и подготовку технической
франшизы. Веду фандрейзинг проекта под
инвестиционный раунд объемом 50-100 млн руб.
под 25% доли.

•

Сопровождал рост компании с этапа стартапа
(12 человек, оборот 4 млн руб.) до крупного
системного интегратора, Топ-2 мобильных
разработчиков в РФ (250 человек, оборот 750
млн руб.).

•

В роли Директора компании руководил всей
структурой (до 250 человек во всей компании,
напрямую подчинялось около 10 топ-
менеджеров; как руководитель коммерческого
блока управлял напрямую командой из 5
человек).

•

Лично закрывал enterprise-контракты объемом в
сотни миллионов рублей, выстраивал
партнерские отношения с Яндекс, Burger King,
Tutu.ru, Askona, ЦБ РФ.

•

Лидировал направление внешних коммуникаций
и экспертных публикаций в деловых СМИ, что
генерировало стабильный поток качественных
B2B-заявок (MQL/SQL).

•



ИЗБРАННЫЕ ЭКСПЕРТНЫЕ
ПУБЛИКАЦИИ

Forbes.ru: «Ещё один налог на предпринимателей:

как суверенный интернет изменит жизнь
российского бизнеса» (2019)

→

CNews: «У государства и корпораций свои

требования к мобильной разработке» (интервью,
2020)

→

vc.ru: «Новые правила цифровой игры. Как аутсорс
вытесняет инхаус-разработку» (2020)
→

TAdviser: «Mobile Gateway: как цифровизировать

бизнес со сложной инфраструктурой» (2021)

→

Inc.Russia: «Чеклист для тех, кто хочет выигрывать

государственные тендеры» (2020)

→


